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Lic.RobertoHerrera de León
Jefedela CarreradeEconomía
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DIRIGIDO A

Egresados de las áreas de ciencias sociales,
ciencias físico matemáticas y de las ingenierías,
personasinteresadaenseremprendedores.

OBJETIVO

Los estudiantes adquieran los conocimientos y
habilidades necesarias para identificar
oportunidades de negocio así como las
distintas obligaciones fiscales en México y
comprender los conceptos básicos de las
finanzasy la contabilidadpara diseñarun plan
financierodel negocioy tener las herramientas
necesarias para la toma de decisiones y
mitigar los riesgos financieros. Diseñar una
estrategia de publicidad y venta así como
conocer las herramientas para la medición del
impactode laestrategia.

FUNDAMENTACIÓN

Con la constante evolución a nivel empresarial
y la actualización del régimen fiscal en México,
los emprendedores deben contar con los
conocimientos básicos de finanzas y
contabilidad para identificar las oportunidades
de negocios, así como para poder diseñar los
planes financieros y los modelosde negociosy
así tener las herramientas para poder tomar
decisiones y disminuir de los riesgos
financieros. También debe tener los
conocimietos básicos de publicidad y
mercadotecnia para realizar una estrategia de
ventas y tener las herramientas necesarias
para realizar la medición del impacto de la
estrategia implementada. Por esta razón es
imprescindible contar con profesionistas
especializados para desarrollar su propio
modelo de negocio dotandolo de los
conocimientos necesarios. Todo esto mediante
el usos de las nuevas tecnologías. Por esta
razón se propone este diplomado que cuenta
con estas herramientas y que los alumnos
logrensumetascuantitativasy cualitativas.

NOTA: REVISAREN SU JEFATURADE CARRERALA 
VALIDACIÓNDEOPCIÓNDETITULACIÓN
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ESTRUCTURA

MODULAR

III.FINANZASYCONTABILIDADPARAEMPRENDEDORES
ExpertoEspecialista:Mtro.HugoSánchezMoreno

Fundamentos de contabilidad.
Estadosfinancieros.
Fundamentosdefinanzas.
Razonesfinancieras.
Planeación financiera.
Análisisdesensibilidad.

Duración:30horas.

I.EMPRENDIMIENTOYDESARROLLOEMPRESARIAL
ExpertoEspecialista:Dr.AlejandroAzamarRomero

Fundamentodelemprendedor.
TiposdenegociosenMéxico.
Sectoreseconómicos.
Restricciónambientalenlosnegocios.
Fundamentosdeadministración.

Duración:30horas.

II.MARCOLEGALY FISCALDELOSNEGOCIOS
ExpertoEspecialista:Lic.RosaNellySánchezCisneros

TiposdeempresasenMéxico,estructuray 
funcionamiento.
Constitucióndeempresas,requisitosnotariales.

RégimenFiscaldelaEmpresa. 
BasesdelIMSSeINFONAVIT.
Mecanismosdecontratacióndeltrabajo.
Creacióndepatentesymarcas. 
Legislaciónsobreventasgubernamentales. 
Licitaciones.

Duración:30horas.

IV.MARKETINGYVENTASPARAEMPRENDEDORES
ExpertoEspecialista:Mtro.LuisAlbertoZamoraVázquez

Fundamentosdemarketingy ventas.
Fundamentosdelogísticay comercialización. 
Psicologíadelconsumidoryproductor.
Estudiodemercado.
Herramientascomputacionalesparael marketing. 
Publicidaddigital.
Lanzamientodeunamarca.

Duración:30horas.


